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Resumo

Este estudo examina o comércio intra-setorial (IIT) entre Portugal e os paises da Unido
Europeia (UE15) para o periodo 1995-2003, ¢ testa as suas principais determinantes.
Na analise econométrica usa-se o painel de dados dindmico. Dos resultados obtidos
podemos afirmar que Portugal apresenta indices de comércio intra-setorial que o carac-
terizam como pais desenvolvido. Os indices de IIT sdo elevados e quando dividimos o
IIT por tipos verificamos que predomina o IIT vertical. Os resultados do modelo
empirico confirmam a hipdtese de Linder do comércio intra-setorial ocorrer entre
paises com rendimentos per capita semelhantes. Assim, quanto maior o nivel de desen-
volvimento de Portugal, maior o nivel de IIT.

Palavras-chaves: Comércio intra-setorial; Portugal; Dados de painel; Analise dinami-
ca; Vantagem comparativa.

Abstract

This study examines the intra-industry trade (IIT) between Portugal and the European
Union countries (EU 15) for the 1995-2003 period, and tests its major determinants. In
the econometric analysis we use a dynamic panel data approach. From the obtained
results we can infer that Portugal presents intra-industry trade indexes that characterise
it as a developed country. The IIT indexes are high, and when we divide the IIT by types
we verify that vertical IIT predominates. The results of the empirical model confirm
the Linder hypothesis of intra-industry trade occurring between countries with similar
per capita incomes. Hence, the higher the level of development of Portugal, the larger
the share of IIT.

Keywords: Intra-industry trade; Portugal; Panel data; Dynamic analysis; Comparative
advantage.

1. Introducio

Apds a 2* Guerra Mundial assistiu-se a grandes mudangas no comércio
internacional, em especial no comércio de bens da industria transformadora,
emergindo um novo tipo de comércio, o comércio intra-setorial (II'T, ou intra
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industry trade), ou comércio de produtos pertencentes & mesma industria. Os
primeiros estudos de Balassa (1966) relacionavam a emergéncia deste tipo de
comércio com a integragdo econdmica. O processo de integragdo fez aumentar o
comércio de produtos semelhantes (diferenciados) entre os paises com niveis
de desenvolvimento similar, membros do bloco regional.

Contudo, a andlise do IIT s6 recebeu um impulso decisivo com o trabalho de
Grubel e Lloyd (1975), que criaram os primeiros indices de comércio intra-setorial
e os aplicaram num estudo empirico.

As limita¢des do modelo Heckscher Ohlin (HO) para explicar o comércio
entre paises com niveis de desenvolvimento econdmico semelhantes e o pro-
prio paradoxo de Leontief — que punha em causa o teorema de HO — impulsiona-
ram o desenvolvimento da nova teoria do comércio internacional. Os novos
modelos de comércio internacional baseados no modelo de concorréncia
monopolistica surgiram com Krugman (1979) e Lancaster (1980). Assim, os mo-
delos pioneiros de Krugman (1979) e Lancaster (1980) introduziram a diferencia-
¢do do produto e os rendimentos crescentes a escala como hipdteses explicativas
do IIT.

Na década de 1980, o IIT conheceu importantes desenvolvimentos, quer do
ponto de vista tedrico, quer do ponto de vista empirico. Grubel e Lloyd (1975)
apresentaram o seu indice de IIT, que viria a ser utilizado nos estudos empiricos
de forma generalizada .No que se refere a medida do IIT, Aquino (1978) levantou
a questdo de medir o IIT perante situacdes de desequilibrio comercial e propds
o que ficou conhecido como ajustamento de Aquino.

Os testes dos modelos tedricos do comércio intra-setorial surgiram com
Helpman (1987) que analisa os paises da OCDE e testa algumas hipoteses do
modelo de Helpman e Krugman (1985). Hummels e Levinsohn (1995) continua-
ram o trabalho de Helpman (1987) e analisaram os resultados para todos os
paises membros da OCDE com dados de painel estatico, utilizando os trés
estimadores habituais associados a este tipo de analise: OLS, efeitos fixos e
efeitos aleatorios. Os seus resultados questionaram, pelo menos parcialmente,
as conclusdes obtidas por Helpman (1987).

Muitos dos estudos empiricos de IIT tém-se centrado no IIT entre paises
desenvolvidos. O comércio entre paises desenvolvidos versus em desenvolvi-
mento &, por norma, explicado com base no teorema Heckscher-Ohlin (HO).

Existem alguns estudos empiricos do IIT entre paises desenvolvidos e pai-
ses em vias de desenvolvimento (ver, por exemplo, Tharakan (1986), Balassa e
Bauwens (1987)).

Lee (1989) analisou as relagdes comerciais em termos bilaterais entre paises
com diferentes niveis de desenvolvimento. Havrylyshyn e Civan (1983) avalia-
ram o [IT em termos multilaterais.

Os estudos empiricos e econométricos apresentavam algumas lacunas, dado
que nao realizavam a distin¢do de comércio intra-setorial horizontal (HIIT) e
vertical (VIIT), com excegdo do estudo de Greenaway, Hine e Milner (1994, 1995).
Uma das formas de sanar esta falha consiste em avaliar as determinantes do
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HIIT e do VIIT isoladamente. A analise tedrica desde ha muito previa a existéncia
separada do HIIT e do VIIT. No entanto, a dificuldade em realizar a distin¢ao
entre HIIT e VIIT persistia.

Abd el Rahman (1991) e Greenaway et al. (1994) introduziram o critério que
permitiu aos estudos empiricos separar os dois tipos de IIT. Ao aplicar-se esta
metodologia aos modelos econométricos, chegou-se a resultados importantes e
até inesperados. A principal evidéncia ¢ o fato do VIIT predominar, enquanto os
modelos teodricos se centravam na explicacao do HIIT.

Assim, em meados da década de 1990 os estudos de IIT ganharam uma nova
dindmica. Um exemplo deste novo impulso ¢ o estudo de Greenaway, Hine e
Milner (1994, 1995), um estudo cross-section para o Reino Unido utilizando dados
de 1988 e tendo duas equacdes diferentes: uma para o VIIT e outra para o HIIT.

O nosso estudo aplica esta mesma metodologia de Greenaway et al. (1994,
1995). Analisamos as determinantes do nosso comércio multilateral (UE 15). O
painel recolheu dados de 22 industrias para o periodo de 1995 a 2003.

O estudo de Brulhart e Elliot (1999) mostra que o comércio intra-setorial
portugués comecou-se a desenvolver desde a década de 1960.

A pesquisa do IIT portugués tem sido desenvolvida por Faustino (1992,
1995, 1999, 2003), Porto e Costa (1999), Crespo e Fontoura (2004), Faustino e
Leitao (2007) e Leitao e Faustino (2008).

O principal objetivo deste artigo ¢ analisar a evolucdo do IIT de Portugal, em
termos agregados e por tipos, no periodo 1995-2003, e estimar os efeitos das
principais determinantes do comércio bilateral. A andlise econométrica é feita em
termos dindmicos. Na andlise dinamica utilizamos o estimador GMM e, em espe-
cial, o GMM-System de Blundell e Bond (1998, 2000) e Arellano (2003). Importa
referir que o estimador GMM-System ndo ¢ uma pratica corrente nos estudos de
IIT, dai que seja pertinente avaliar os resultados obtidos através deste estimador.

2. Revisao da literatura

As teorias classicas do comércio internacional explicam o comércio com
base nas diferengas de custos ou produtividade do trabalho em autarquia.

Adam Smtih (1776) introduz o conceito das vantagens absolutas. Conside-
ra-se que um pais tem uma vantagem absoluta na produc@o de um bem face a
outro se possui produtividade média do fator trabalho superior nesse bem (ou
custo inferior em termos do fator trabalho). A abertura do comércio ira traduzir-
se em ganhos se cada um dos paises se especializar na producdo dos bens em
que detém vantagens absolutas.

Em 1815, David Ricardo provou que um pais pode ter uma desvantagem
absoluta na producdo dos dois bens e mesmo assim o comércio tera lugar e
podera ser benéfico para ambos os paises. Para haver uma base para o comércio
¢ suficiente a vantagem relativa ou comparativa. Neste caso, o comércio leva a
que cada pais se especialize na produgdo do bem em que tem sua vantagem
comparativa.
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A teoria da dotacao relativa dos fatores foi introduzida pelo modelo Heckscher
(1919) e Ohlin (1933). O teorema H-O estabelece que cada pais tem vantagem
comparativa na producao do bem que utiliza intensivamente o fator relativamen-
te abundante no pais e apds entrar em comércio vai especializar-se (especializa-
¢do incompleta) na produgdo desse bem e exporta-lo (importando o bem em que
detém desvantagem comparativa).

O paradoxo de Leontief — o teste do teorema H-O nos EUA em 1953 ¢ 1956
tinha concluido que as exportacdes dos EUA eram trabalho-intensivas e as suas
importacdes capital-intensivas, o que contrariava a teoria — e a incapacidade do
teorema H-O de explicar o comércio de produtos similares entre paises com o
mesmo nivel de desenvolvimento, bem como o fenomeno das deslocalizagoes
da producao, fez que surgissem outras teorias: a teoria fatorial (que considera o
capital humano como terceiro fator produtivo), a teoria neo-tecnolégica (que
acentua o papel da inovacao tecnologica), a teoria do ciclo de vida do produto
de Vernon (que explica as deslocalizacdes), e a teoria da procura representativa
de Linder (que destaca o papel da sobreposi¢do das procuras em paises com o
mesmo nivel de rendimento).

Os modelos pioneiros de comércio intra setorial (IIT) surgem com Krugman
(1979), Lancaster (1980) e Helpman (1981). Estes modelos foram sintetizados
em Helpman e Krugman (1985), ficando denominados na literatura por modelo
Chamberlin-Heckscher-Ohlin (C H O). Este corpo conceitual combina a con-
corréncia monopolistica e a teoria Heckscher-Ohlin, incorporando as diferen-
cas das dotagdes de fatores, a diferenciagdo horizontal do produto e os rendi-
mentos crescentes a escala. O modelo permite explicar o comércio intersetorial
e intra-setorial.

As principais referéncias ao comércio intra-setorial vertical (VIIT) sdo os
modelos de Falvey (1981), Falvey e Kierzkowski (1987), Flam and Helpman (1987)
e Shaked e Sutton (1984).

A diferenciacdo vertical do produto significa que as diferentes variedades
tém diferentes tipos de qualidade. A procura ¢ constituida por consumidores
com diferentes tipos de escolha, isto ¢, uma relacdo que emerge da relacdo
qualidade-preco.

Do lado da oferta, supde-se que as variedades dos produtos podem ser de
elevada ou de baixa qualidade. Os produtos de baixa qualidade seriam intensi-
vos em trabalho e os de alta qualidade seriam intensivos em capital.

Os paises relativamente abundantes no fator trabalho tém vantagens com-
parativas nas variedades de baixa qualidade (trabalho-intensivas) e os paises
relativamente abundantes em capital tém vantagens comparativas em produtos
de elevada qualidade (que sdo intensivos em capital).

Falvey e Kierzkowski (1987), seguindo a teoria de Linder (1961), considera-
ram que a diferenciacdo vertical do produto podera ser explicada por diferentes
niveis de rendimento per capita. Os autores concluem que os paises abundan-
tes no fator trabalho sdo paises em que os niveis salariais sdo relativamente
baixos, logo terdo vantagens em produtos de baixa qualidade, isto ¢, trabalho-
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intensivos. Por seu turno, os paises abundantes no fator capital tém niveis
salariais relativamente elevados e vantagens comparativas em produtos de alta
qualidade.

Flam e Helpman (1987) apresentam uma constru¢ao teorica semelhante: o
pais mais produtivo € aquele em que os salarios sdo mais elevados, exportando
produtos de alta qualidade.

3. Metodologia

Nesta se¢do apresentamos a metodologia utilizada no presente estudo. As-
sim, num primeiro momento, apresentam-se os indices de comércio intra-setorial,
em seguida procede-se a definigdo das variaveis explicativas, formulando as
respectivas hipoteses. Finalmente, tecemos alguns comentarios sobre a utiliza-
¢do do painel estatico e estabelecemos algum grau de comparacdo com o painel
dindmico, tendo em conta que os utilizamos.

Medimos o comércio intra-setorial portugués com um grupo especifico de
paises, os parceiros comunitarios no nivel da UE15. Retomamos também a cor-
rente tradicional em que se analisa o comércio intra-setorial em termos bilaterais.
Os trabalhos pioneiros devem-se a Loertscher e Wolter (1980), Bergstrand (1983).
Dos primeiros estudos empiricos, apenas Havrylyshyn e Civan (1983) estuda-
ram o comércio intra-setorial com base numa relagdo multilateral para o ano de
1978, no nivel dos paises (desenvolvidos e em desenvolvimento).

O nosso estudo identifica o IIT, o HIIT e o VIIT de Portugal com os 15
principais parceiros comunitarios (UE15) considerando 22 setores no nivel da
industria transformadora e o periodo 1995-2003. Fizemos também a analise para
o comércio Extra UE1S.

Em termos econométricos, utilizamos analise dindmica e o estimador GMM-
System. Importa referir que os estudos empiricos de IIT tém utilizado preferenci-
almente os painéis estaticos.

4. Os indices de comércio intra-setorial

4.1 O indice de Grubel e Lloyd

Grubel e Lloyd (1975, p. 20-23) definem o comércio intra-setorial como a
diferenca entre o saldo da balanga comercial do setor i e o comércio total desse
mesmo setor.

Comércio intra-setorial (R)):

Ri=(Xi+ M)~ | X;— M|

(X; + M;) = Comércio total
| X; — M;| = Comércio intersetorial, em valor absoluto
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Sendo R; o comércio intra-setorial em termos globais do produto i em andlise.
Meétodo pratico de calcular R;:

se X;>M, entdo

Ri=Xi+ M= X+ M;=2M,

se X;< M, entdo

Ri=Xi+ M= X+ M;=2X,

Se eliminarmos o efeito escala do calculo de R; (através de um ponderador

como o comércio global de cada industria), podemos fazer a comparacao entre
setores ou industrias:

|Xi_Mi| (Xi+Mi)_|Xi_Mf|
1T =1- < T, =

=]l 1
e ST T w oy M

Este indicador nos da a nogdo do peso do comércio intra-setorial em cada
setor. Em termos percentuais, este indice varia entre zero e cem. Quando //7;=0,
dizemos que todo o comércio do setor i € do tipo intersetorial. Quando //7;= 100
dizemos que o comércio daquele setor ¢ cem por cento intra-setorial.

O indicador de comércio intra-setorial pode ser ainda apresentado de uma
forma simplificada:

R.
T =—-
X+ M)

O indicador pode ainda ser apresentado para o pais, como média ponderada
do comércio intra-setorial de todos os setores ou industrias:

DX M, )-D|X M|
i=1

T ==

n

Z(Xi+Mi)

i=1

Importa referir que os indicadores de Grubel e Lloyd até aqui apresentados
nao consideram o peso do saldo da balanga comercial, bem como o grau de
abertura da economia ao exterior, isto é, a estrutura da producao de uma econo-
mia. Por isso, Grubel e Lloyd propdem o indice C (indice ajustado):
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£ogu

C=———,sendo K =

-5 i(Xf+M[)

O indice C pode ainda ser apresentado de outra forma:

n

(X +M)-Y |, - M|

C i i

i(Xi +Mi)_‘iXi _iMi‘

4.2 Ajustamento de Aquino

Aquino (1978) criticou o indicador ajustado de Grubel e Lloyd, propondo
outro ajustamento. A proposta de Aquino altera o valor das exportagdes e das
importacdes no nivel de cada industria ou setor de forma a haver equilibrio da
balanca comercial. O indice de Aquino ¢ o seguinte:

) -|x: -
o (xem)

i

1 n
> X, +M,
2;( L+ z)

pIRY
i=1

X=X,

i i

1 n
— X +M,
2 (X4 )
S
i=1

Logo, > X/ =Y M/ = %Z (x,+M)

i

M: =M.

i i

Ao estabelecermos uma comparagao entre os indicadores de Grubel e Lloyd
e Aquino verificamos que:

O, -B se )X, > M eX M,
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OB sed X <YMeX <M,
O <B, seY X, =Y M, e X <M,

O <B, se ). X, <> M, eX,>M,

Constata se que o processo de ajustamento de Aquino altera os valores do
comércio no nivel setorial, isto €, ndo corresponde ao valor real do comércio
intra-setorial. Neste ambito, Greenaway e Milner (1986, p. 69-71) evidenciam que
0 ajustamento proposto por Aquino, em vez de colmatar os enviesamentos,
conduz a distor¢des adicionais do indicador de Grubel e Lloyd. Assim, o proces-
so de ajustamento proposto por Aquino ndo nos permite medir o verdadeiro
padrao de comércio intra-setorial.

4.3 Os indices de comércio intra-setorial horizontal e vertical

Supondo-se que os precos relativos refletem as qualidades relativas
(STIGLITZ, 1987), os termos de troca sdo utilizados para se conseguir desagre-
garo [ITem HIIT e VIIT.

Os termos de troca sdao dados pelo quociente entre o preco unitario das
exportacdes ¢ o prego unitario das importagdes. Como os indices HIIT ¢ VIIT
sdo calculados com uma desagregacio a cinco algarismos (ou mais), ¢ necessa-
rio calcular as exportagdes e as importagdes dos subsetores com esse nivel de
desagregacao.

oxX .
1T, = u
oM,
oM,
em que:

X; = Valor das exportagdes do subsetor j do setor i
M; = Valor das importagdes do subsetor j do setor i
0X; = Quantidade das exportagdes do subsetor j do setor i
OM;; = Quantidade das importac¢des do subsetor j do setor i

Para se distinguir entre o HIIT e o VIIT utilizamos o critério de Abd el Rahman
(1991) e Greenaway et al. (1994), aplicado ao indice de Grubel e Lloyd.

Normalmente, o produto ¢é diferenciado horizontalmente — diferenciacdo que
ndo se apodia na qualidade — quando os seus termos de troca estdo compreendi-
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dos num intervalo entre 0,85 e 1,15. Quando os termos de troca caem fora desse
intervalo, dizemos que os produtos sdo diferenciados verticalmente ou pela
qualidade. Tomaremos como referéncia um valor de £15% para o critério da
semelhanca do produto (0. = 0,15), mas hé autores que utilizam um valor maior,
por exemplo 25%. Os resultados, no entanto, ndo se alteram significativamente.

Indice de comércio intra-setorial horizontal (HIIT):

RH

HIT=—"—
(X, + M)

onde:

HIIT= Indice de comércio intra-setorial horizontal
RH= Comércio intra-setorial horizontal total, em que se verifica a condi¢ao
TT; € [0,85;1,15].

Indice de comércio intra-setorial horizontal (VIIT):

RV

VIIT = ———
(Xi + M!)

onde:

VIIT= indice de comércio intra-setorial vertical

RV=Comércio intra-setorial vertical total em que se verifica a condi¢do 77}
<0,850uTT; > 1,15. Assim, se estamos perante o comércio intra-
setorial vertical inferior (qualidade inferior). Se, por ventura, conside-
ra-se que estamos em presen¢a de comércio intra-setorial vertical
superior (qualidade superior).

5. Especializacio intra-setorial

O conceito de vantagem competitiva dindmica aplica-se também a analise
do comércio intra-setorial. Sendo um comércio de produtos diferenciados que
ocorre com mais intensidade entre os paises mais desenvolvidos, podemos
considerar que o contetdo elevado deste comércio nas trocas comerciais refle-
te ou revela uma vantagem competitiva dindmica. Uma forma possivel de apre-
sentar os setores ou produtos em que a economia portuguesa apresenta vanta-
gens competitivas consiste em utilizar como critério IIT > 0,5. Este critério
permite aferir que setores apresentam maior contetido intra-setorial nas trocas
comerciais. A este conjunto de setores ou produtos designamos de cluster
competitivo. Como forma de complementar a analise, introduzimos o comércio
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intra-setorial horizontal (HIIT) e o comércio intra-setorial vertical (VIIT). Este
ultimo serd subdividido em vertical inferior (baixa qualidade) e vertical superior
(elevada qualidade).

5.1 Indices de especializacio do comércio com a Unido Europeia

Com a Unido Europeia (Tabela 1), Portugal apresenta um cluster competitivo
constituido pelos seguintes setores: fabricagdo de coque, produtos petrolife-
ros; fabricagdo de produtos metalicos; fabricacdo de equipamento de aparelhos
de radio, televisdo e comunicagdo; fabrica¢do de automoveis e fabricagdo de
mobiliario; industria do tabaco; fabricagao de pasta de papel e de cartio e fabri-
cacdo de artigos de borracha.

Para o comércio intra-setorial horizontal (HIIT) destacam-se os setores: fa-
bricagdo de coque, produtos petroliferos; fabricacdo de automoveis e industria
do tabaco. Relativamente aos setores de qualidade superior (VIITsup), pode-
mos destacar os seguintes: fabricacdo de equipamento de aparelhos de radio,
televisdo e comunicagdo; fabricagdo de automoveis e seus componentes (no
ano de 2000); fabricac@o de produtos metalicos e fabricagdo de mobiliario (no
ano de 1995).

5.2 Indices de especializa¢io do comércio com os paises extraUnifio Europeia

Seguindo a mesma linha de raciocinio, vamo-nos debrugar sobre as relagdes
comerciais portuguesas com os paises terceiros. Em relagdo aos paises extra-
Unido Europeia (Tabela 2), Portugal apresenta um cluster competitivo constitu-
ido pelos seguintes setores: setor de edi¢do, impressdo e reprodugao; fabrica-
¢do de coque, produtos petroliferos; fabricacdo de artigos de borracha; maqui-
nas e aparelhos elétricos; maquinas ¢ equipamentos; industria do tabaco; fabri-
cagdo de equipamento e aparelhos de radio, televisao e comunicagdo e fabrica-
¢do de outro material de transporte.

A fabricacao de coque e de produtos petroliferos (no ano de 2000) ¢ a fabri-
cacdo de artigos de borracha sdo os setores portugueses que apresentam maior
semelhanga com os paises terceiros. No que toca aos setores de qualidade
superior, o critério utilizado permite destacar os seguintes: fabricagdo de coque
e produtos petroliferos (no ano de 2003); industria do tabaco (em 2000 € 2003), e
artigos de borracha (no ano de 2003).

6. Os modelos econométricos

Nos tltimos anos, a estimag¢ao utilizando dados em painel tem aumentado.
Os estudos empiricos t€ém vindo a utilizar, como individuos estatisticos, empre-
sas, industrias, regides ou paises. Este tipo de painéis usa uma série longa de
individuos, observada para um periodo curto, com a denominacgao na literatura
de micro-painéis (ARELLANO, 2003, p. 1 5).
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Tabela 1.— Comércio entre Portugal e Unido Europeia, em percentagem.

Anos Setores OT HIOT VIT VITinf VIITsup

1995 Fabricagdo de coque,
produtos petroliferos

0,752 0,747 0,005 0,005 -

Fabricacdo de

1 0,748 0201 0,547 0474 0,073
produtos metalicos

Fabricagao de equipamento
de aparelhos de radio, 0,737 - 0,737 - 0,737
televisdo e comunicagdo

Fabricac¢do de automdveis
e seus componentes

Fabricacao de mobiliario 0,713 0,008 0,705 0,342 0,363
2000 Industria do tabaco 0,940 0,940 - - -

Fabrica¢do de automdveis
e seus componentes

0,725 0,595 0,130 0,129 0,001

0,788 - 0788 0,163 0625

Fabricacao de produtos

1 0672 0233 0439 0215 0,224
metalicos

Fabricacdo de pasta
de papel e de cartdao
Fabricagdo de mobiliario 0643 0016 0,627 0338 0289

2003 Fabricagdo de automoveis

0,659 0,074 0585 0585 -

0901 0901 - ; ]
€ Seus componentes

Industria do tabaco 0,823 - 0,823 0,823 -
Fabricacdo de produtos 229 0017 0720 0249 0473
metalicos

Fabricacao de artigos

de borracha 0,732 0218 0514 0514 -

Fabricacdo de pasta de

~ 0,672 0,080 0592 0,592 -
papel e de cartdo

Fonte: Estatisticas do comércio internacional INE, célculos dos autores.

Na utilizagdo dos dados em painel aplicada ao comércio internacional, ¢
frequente usar-se como individuos estatisticos setores, empresas e paises, por
VArios anos.

Em seguida, apresentamos a variavel dependente e as respectivas variaveis
explicativas. Finalmente, abordamos algumas questdes relacionadas com os
painéis estaticos e dinadmicos.
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Tabela 2.— Comércio entre Portugal e extra-Unido Europeia, em

percentagem.
Anos Setores OT HIOT VIT VITinf VIITsup
1995 Edigao, impressao 0799 0448 0350 0325 0025
e reprodugdo
Fabricacao de croque, 0,782 ) 0,782 ) 0782
produtos petroliferos
Fabricacdo de artigos 0,694 i 0694 0464 0230
de borracha
Miquinas ¢ aparelhos 0691 - 0691 0639 0052
elétricos
Magquinas e equipamentos 0,616 0,022 0594 0477 0,117
2000 Fabricagdo de CPque, 0937 0937 i i i
produtos petroliferos
Industria do tabaco 0,820 - 0,820 - 0,820
Fabricagdo de artigos 0752 0360 0392 0,149 0243
de borracha
Miquinas ¢ aparelhos 0743 0114 0629 0620 0009
elétricos
Fabricagdo de equi-
pamento de aparelhos o4 150 0534 - 0534
de radio, televisao
e comunicagio
2003 Fabricagdo de croque, 0995 ) 0995 ) 0995
produtos petroliferos
Industria do tabaco 0,840 - 0,840 - 0,840
Fabricacdo de artigos 0.800 i 0800 0220 0580
de borracha
Fabricagdo de outro 0676 0006 0670 0657 0013
material de transporte
Maquinas ¢ aparelhos 0666 - 0666 0414 0252

elétricos

6.1 Avariavel dependente

A variavel dependente ¢ o indice de comércio intra-setorial total (IIT), hori-
zontal (HIIT) ou vertical (VIIT), em nivel dos paises e da industria transformadora.
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A analise empirica demonstra que os investigadores utilizam com maior
frequéncia o indice de Grubel e Lloyd (1975) ndo ajustado, como se analisou no
inicio desta se¢do.

Portanto, seguimos a investigagdo dominante, sendo que IIT, HIIT e VIIT
foram calculados como média ponderada com desagregagdo a cinco algarismos
da CAE, revisao 2, no nivel da industria transformadora (setores 15 a 36).

A escolha do nivel de desagregacdo teve em considerag@o o seguinte: pri-
meiro, existe um consenso generalizado na desagregacdo entre quatro e seis
algarismos. Segundo, Aturupane et al. (1999) determinaram o IIT em nivel de
quatro e seis algarismos e nao encontraram diferengas acentuadas. Terceiro, foi
este o maximo de desagregacdo que o INE nos forneceu no nivel da indutstria
transformadora.

6.2 Modelo geral

Nosso modelo geral ¢é:
Ilﬂt:ﬁ0+ﬁl)(vit+ 5t+ ni+8it

onde /IT; representa o comércio intra-setorial total (IIT), horizontal (HIIT) ou
vertical (VIIT), medido pelo indice de Grubel e Lloyd, entre Portugal e seus
parceiros comerciais; X representa as variaveis explicativas especificas dos pa-
ises e das industrias; 77, representa os efeitos especificos dos paises ou indls-
trias ndo observados e invariantes no tempo; 0t captura a tendéncia deterministica;
€, ¢ o termo aleatodrio, sendo normal, independente e de distribui¢ao idéntica
(IID) com E(€;) =0 ¢ Var(e,) =6*>0.
O modelo assume a seguinte representagao dinamica:

I[Tit:pI[Tit—l+l}1)(it+pﬁl)(it—1+5l‘+ ni+€it

No nivel das caracteristicas dos paises, seguimos o trabalho de Hummels e
Levinsohn (1995).

Aplicamos a transformagao logistica a variavel dependente [IT: //T=Ln {i}

(1-1r7)|
O mesmo procedimento foi aplicado a HIIT e VIIT.

6.3 As variaveis explicativas e a formulacio de hipoteses

Em seguida, expomos as variaveis explicativas do comércio intra-setorial
total, horizontal e vertical na forma de hipoteses a serem testadas.

Hipotese 1: O IIT ocorre com mais frequéncia entre paises com niveis seme-
lhantes de rendimento per capita.
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Hipotese 1°: Quanto maior (menor) for a diferenca dos niveis de rendimen-
to maior sera o VIIT (HIIT).

Loertscher e Wolter (1980), Balassa e Bauwens (1987) encontraram uma rela-
cdo negativa entre IIT e a diferenga de rendimento per capita. Greenaway, Hine
e Milner (1994, 1995) também consideraram existir uma relacdo negativa nao sé
entre IIT e a diferenca de rendimento per capita, como também entre HIIT e a
diferenca de rendimento per capita. Estudos recentes, como o de Ferto e Sods
(2008), demonstram que o IIT predomina entre paises com semelhantes niveis de
desenvolvimento economico.

E consensual que o sinal teoricamente esperado para a variavel “Diferenca
do rendimento per capita” seja negativo nos modelos de IIT e HIIT (HELPMAN,
1985, HUMMELS e LEVINSHON, 1995), e positivo no modelo de VIIT
(GREENAWAY, HINE e MILNER, 1994, 1995).

Utilizou se a seguinte definicao:

DGDPCy=|Y,—Yi|,

sendo que Y representa a diferenca do valor absoluto do rendimento per
capita a pregos correntes internacionais expressos em dolares do pais i (k). Os
valores foram determinados a partir dos dados fornecidos por Banco Mundial,
Indicadores de Desenvolvimento 2005.

Baseados em Helpman e Krugman (1985), formulamos a seguinte hipdtese:

Hipotese 2: Quanto maior (menor) for a diferenca na dotagdo relativa de
fatores entre os paises, maior sera o VIIT (HIIT).

Bergstrand (1983) encontrou uma relagdo negativa entre a diferenca nas
dotacdes fatoriais e o HIIT. Para o VIIT espera se um sinal positivo.

Helpman e Krugman (1985), Helpman (1987) e Hummels e Levinsohn (1995)
consideram existir uma relagdo negativa entre IIT e a diferenca na dotacgdo relativa
de fatores. O estudo de Zhang et al. (2005), aplicado ao caso chinés, confirma esse
resultado, o que também ocorre com Blanes (2005), aplicado ao caso espanhol.

Utilizamos duas proxies para a diferenca em termos de dotacao relativa de
fatores:

EP= | EP,— EP;]|
onde Ejy representa a diferenca em termos de valor absoluto do consumo de
energia elétrica per capita, em Kwh, entre Portugal e o parceiro comercial euro-
peu. Esta proxy foi construida a partir dos dados disponiveis em Banco Mun-

dial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.

EC= | EC,— ECy|
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onde EC,x significa a diferenca em termos de valor absoluto do consumo de
energia per capita. Esta varidvel foi construida a partir dos dados disponiveis
em Banco Mundial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.

Atualmente, a maioria dos tedricos aceita que o VIIT pode ser explicado
pelas vantagens comparativas (teorema HO). Os paises relativamente abundan-
tes em trabalho detém vantagens comparativas em produtos intensivos em tra-
balho (produtos de baixa qualidade) e exportam esses produtos. Os paises abun-
dantes em capital tém vantagens comparativas em produtos intensivos em capi-
tal (produtos de alta qualidade) e exportam esses produtos.

Hipotese 3: Quanto maior for a dimensdo do mercado, maior sera o IIT em
qualquer dos dois tipos, HIIT e VIIT.

De acordo com os pressupostos do modelo de Linder, o comércio internaci-
onal ¢ uma extensao do mercado interno. Assim, esperamos uma relagao positi-
va entre a dimensao do mercado e IIT, HIIT e VIIT.

Ferto e Sods (2008) mostram que é necessario as economias deterem uma
certa dimensao para diferenciar produtos. Turkcan (2005), para o estudo de caso
da Turquia, também encontra um sinal positivo.

Usaram se as seguintes proxies:

DIM=[—Y’;Yk)

DIM representa a média entre os valores absolutos do rendimento per
capita dos paises i e k a precos correntes (dolares). Os valores foram determi-
nados a partir dos dados de Banco Mundial, Indicadores de Desenvolvimento
2005.

POP =| POP,— POP |

POP representa a diferenga em termos de valor absoluto da populagio entre
os paises i ¢ k. Os valores foram determinados a partir dos dados de Banco
Mundial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.

Para a variavel representando o valor minimo do rendimento per capita
utilizou se a seguinte proxy:

MIHGDP (Y[P ort ”4&’“[’ YkParceim)

representando o valor minimo do logaritmo entre o rendimento per capita de
Portugal (pais i) e o do parceiro comercial (pais k) a precos correntes internaci-
onais (dolares). Trata se de uma variavel de controle, sendo construida a partir
dos dados disponiveis em Banco Mundial, Indicadores de Desenvolvimento
2005.
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Hipotese 4: Ha uma correlagdo positiva entre a variavel de controle
MinGDP e lIT.

Helpman (1987), Hummels e Levinsohn (1995), Blanes (2005) e Egger et al.
(2007) encontraram o sinal esperado.

Para a varidvel representando o valor maximo do rendimento per capita
utilizou se a seguinte proxy:

Max GDP (K_Portuga/’ YkParceim)

representando o valor maximo entre o logaritmo do rendimento per capita de
Portugal (pais i) e o do parceiro comercial (pais k) a pregos correntes internaci-
onais (d6lares). E também uma variavel de controle. Esta proxy foi construida a
partir dos dados disponiveis em Banco Mundial, Indicadores de Desenvolvi-
mento 2005.

Hipotese 5: Ha uma correlagdo negativa entre a variavel de controle
MaxGDP e IIT.

Helpman, 1987 e Hummels e Levinsohn, 1995 atribuem-lhe um sinal negativo.
Blanes (2005) e Egger et al. (2007) encontraram um sinal positivo.

Para a variavel desenvolvimento econdmico consideramos que, quanto mai-
or a proporcao de produtos industriais nas exportacdes do pais, mais desenvol-
vido esse pais serd em termos economicos.

Hipotese 6: Ha uma correlagdo negativa entre IIT, HIIT e VIIT e desenvol-
vimento econémico.

X
DE=<—
> X
onde:

X=Exportagdes da industria transformadora
X X = Total das exportagdes do pais i para o pais k

Esta proxy foi construida a partir dos dados disponiveis em Banco Mundial,
Indicadores de Desenvolvimento 2005. O estudo de Lee e Lloyd (2002) confirma
o sinal negativo.

No que respeita a variavel desequilibrio comercial, esta variavel ¢, também,
uma variavel de controle. A sua utilizagdo prende-se a utilizagao do indice de
Grubel e Lloyd e com o fato do desequilibrio comercial poder enviesar a verda-
deira medida do comércio intra-setorial (veja-se ajustamento proposto por Aquino
(1978)).
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Usou se a seguinte medida:

| X, — M|
_ J J

L=

(X, + )

em que X; = total das exportacdes do pais j para o parceiro comercial k e M, =total
das importagdes do pais j, provenientes do parceiro comercial, k; X; —M; = saldo
da balanca comercial entre o pais j e o parceiro comercial considerado; X; + M, =
comércio total entre o pais j e o parceiro comercial considerado.

Hipotese 7: Ha uma correlagdo negativa entre IIT, HIIT e VIIT e o
desequilibrio comercial.

Lee e Lloyd (2002) e Blanes e Martin (2000) encontraram um sinal negativo.

Tradicionalmente, a distancia geografica tem sido considerada como uma
importante determinante do IIT (LOERTSCHER e WOLTER, 1980, BALASSA,
1986, BALASSA e BAUWENS 1987, HUMMELS e LEVINSOHN, 1995).

Hipotese 8: O IIT é tanto maior quanto menor é a distdncia geogrdfica
entre os parceiros comerciais.

E certo que o IIT ocorre com maior propensio entre paises onde existe
proximidade geografica: € o caso do comércio fronteirigo. Logo, para IIT e HIIT
o sinal esperado ¢ negativo. Badinger e Breuss (2008), Blanes (2006) e Cieslik
(2005) encontraram um sinal negativo.

Quanto ao VIIT, Zhang, Witteloostuijin e Zhou (2005) estimaram um sinal
positivo.

A variavel Distancia (DIST) foi definida da seguinte forma:

DIST = Distancia geografica entre a capital do pais (i) (Portugal) e a respec-
tiva capital do parceiro comercial (k)

Para se avaliar a dotacao relativa em termos de mao-de-obra qualificada,
utilizaram-se as seguintes proxies:

ILES= Diferenca (em termos percentuais) dos trabalhadores com habilitacdes
no nivel do ensino secunddrio entre Portugal e o parceiro comercial euro-
peu. Os dados foram recolhidos através da base de dados do Banco
Mundial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.

ILET=Diferenca (em termos percentuais) dos trabalhadores com habilitacdes
no nivel do ensino superior entre Portugal e o parceiro comercial euro-
peu. Os dados foram recolhidos através da base de dados do Banco
Mundial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.
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Hipotese 9: Quanto maior for a diferenga na dotagdo relativa de fatores,
maior (menor) sera o VIIT (HIIT).

Esperamos assim que as varidveis proxy utilizadas tenham um coeficiente
positivo no modelo de VIIT e um coeficiente negativo no modelo HIIT. Para o
modelo de IIT, o sinal esperado ¢ ambiguo, porque o IIT engloba tanto o HIIT
como o VIIT.

Hipotese 10: Ha uma correlagdo positiva entre o investimento direto es-
trangeiro e IIT.

A proxy que construimos foi recolhida através da base de dados do Banco
Mundial, Indicadores de Desenvolvimento 2005.

O investimento direto estrangeiro foi medido por FDI, correspondendo a
percentagem do investimento direto estrangeiro liquido medida pela formagao
bruta de capital fixo (FBCF) no nivel de cada um dos parceiros comerciais.

Helpman (1985), Helpman e Krugman (1995), Greenaway, Hine e Milner
(1994,1995) encontraram um sinal positivo. A teoria do ciclo de vida do produto
de Vernon (1966) atribui uma associagao positiva do FDI com VIIT.

6.4 Questdes relacionadas a dados em painel estatico e dinimico

Os modelos em painel estatico utilizam trés estimadores: o estimador de
Minimos Quadrados Ordinarios (OLS), o estimador de Efeitos Fixos (FE) e o
estimador de Efeitos Aleatérios (RE). O teste F testa a hipotese nula dos efeitos
especificos serem iguais para todos os paises ou setores (para todos os indivi-
duos). No caso da hipdtese nula ser aceita, poder-se-ia utilizar o estimador de
OLS. O teste de Hausman permite decidir qual dos modelos ¢ melhor utilizar: se
o modelo de efeitos aleatorios (RE) ou o modelo de efeitos fixos (FE).

Nos painéis estaticos, os problemas de autocorrelagdo e de heteroscedas-
ticidade e endogeneidade sdo bastante persistentes.

A utilizagdo do método de White (1980) permite que a “estatistica t student”
seja robusta a heteroscedasticidade.

Em relag@o ao painel dindmico, poder-se-a optar pelo estimador das primei-
ras diferengas (GMM-DIF) proposto por Arellano e Bond (1991) ou pelo estimador
GMM-System sugerido por Arellano e Bover (1995) e Blundell e Bond (1998,
2000).

Blundell e Bond (1998, 2000) apresentaram uma alternativa ao GMM-DIF
introduzindo um novo estimador, GMM-System. O estimador GMM-System
combina os instrumentos das equagdes das primeiras diferengas com as equa-
¢des em niveis. O GMM-System elimina os efeitos especificos dos paises ou
setores ndo observados através das equagdes das primeiras diferencas.
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A nossa escolha recaiu no estimador GMM-System, seguindo Blundell e
Bond (1998, 2000).

Arellano e Bond (1991) propuseram testes que nos permitem avaliar a
autocorrelacao de primeira e de segunda ordem (testes m1 e m2).

Se o modelo apresentar autocorrelacao de segunda ordem (estatistica m2), a
especificacdo serd invalida. O segundo teste tem por base o teste proposto por
Sargan (1958, 1988), fornecendo informagao acerca da validade dos instrumen-
tos utilizados, e permitindo observar se o conjunto de instrumentos utilizados ¢
ortogonal aos residuos estimados.

Nos modelos dindmicos que apresentamos, incluimos o teste de Sargan
como forma de validar os instrumentos utilizados e a respectiva especificacao
do modelo por norma a partir do segundo passo (2-step estimation).

A estatistica Wald ¢ também um teste de especificagdo que permite observar
a significancia ou insignificancia dos regressores.

Especificamos modelos lineares dindmicos considerando que as variaveis
explicativas ndo eram estritamente exdgenas.

A especificacao dos modelos dindmicos, seguindo o trabalho de Arellano e
Bond (1991), permite analisar os efeitos de curto e longo prazo. O efeito de curto
prazo ¢ dado pelo coeficiente estimado da variavel. O efeito de longo prazo
considera, além do coeficiente da variavel, os coeficientes da variavel defasada
(sucessivos defasamentos).

7. Estudo empirico

Estimamos um modelo de IIT, HIIT e VIIT no nivel dos paises. Os resultados
que se seguem dizem respeito ao conjunto da UE15.

7.1 O modelo de comércio intra-setorial total

Na Tabela 3, podemos observar as estimativas do modelo de IIT. As
determinantes do IIT em painel dindmico (GMM System) ndo apresentam pro-
blemas de autocorrelagao (m1, m2). O teste de Sargan demonstra que ndo exis-
tem problemas de validagdo nos instrumentos usados.

No modelo de IIT, os instrumentos usados foram LOGIIIT (3,4), LogMINGDP
(3,4), LogMAXGDP (3,4) para as equagdes das primeiras diferencas. Nas equa-
¢des em niveis, os instrumentos usados foram as primeiras diferencas de todas
as variaveis defasadas (t-2).

O modelo de IIT apresenta cinco variaveis significativas: a variavel defasada
do comércio intra setorial (IIT, a 1% de significancia), a diferenga do valor abso-
luto do rendimento per capita (LogDGDP), a variavel defasada do consumo de
energia elétrica (LogEC), o valor maximo do rendimento per capita (LogMaxGDP),
e a variavel defasada do valor maximo do rendimento per capita (LogMaxGDP).

A variavel defasada do comércio intra-setorial (IIT) confirma o sinal positivo
esperado.
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Tabela 3.- Modelo de IIT com transformacdo logistica.

Variaveis Explicativas GMM-System Sinais esperados
T, 0,645 (4,29)*** G
LogDGDP 0,323 (1,77)* )
LogDGDP, 0,362 (0,898)

LogEP 0,270 (0,372) (+-)
LogEP, 0,119(0,14)
LogEC 0,306 (1,43) (+/-)
LogEC,, 0,404 (1,94)*
LoglILES 0,196 (1,28) (+/-)
LogILES,, 0,159(0,886)
LogDIM 1,184 (0,255) )
LogDIM,, 3,033 (0,778) G
LogFDI 0,031(0,195) )
LogFDI,, 0,148 (1,18)
LogMINGDP 1,843(0,313) )
LogMINGDP, 1,535 (0,285)
LogMAXGDP 10,02 (2,14)** )
LogMAXGDP,, 8,187 (2,19)**
C 26,295 (2,03)
ml 1,181[0,238]
m2 0,137[0,891]
Wis 4.99910,000]

df=17
Sargan 1,9¢ 15[1,000]

df=55
N 74

* Fk RE* representam os niveis de significancia estatistica de 1%, 5% e 10%, respecti-
vamente (first-step estimate). Entre parénteses encontra-se a estatistica t de student
(robusta a heteroscedasticidade). Introduzimos varidveis dummy nos anos em toda a
especificagdo.

ml e m2 sdo os testes de autocorrelagdo de primeira e segunda ordem em relagdo aos
residuos das primeiras diferengas (“second step” do GMM-System). W, a estatistica
de Wald, permite avaliar a significancia global das variaveis independentes (first-step
estimate, excluindo as dummies dos anos e a constante). O teste de Sargan verifica a
validade dos instrumentos utilizados (two-step estimate).

A variavel usada para medir a similaridade entre os parceiros comerciais
(LogDGDP) encontra o sinal negativo esperado, mostrando aderéncia aos mo-
delos tedricos (LINDER 1961, FALVEY, 1981, FALVEY e KIERZKOWSKI, 1987, ¢
MELO e GRETHER, 1997). Em termos empiricos, este resultado encontra-se em
consonancia com diversos estudos, a saber: Egger et al. (2007), Ferto e Sods
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(2008) e Cieslik (2005). O sinal estimado valida a hipotese subjacente: quanto
menor a diferenga entre os paises maior o nivel de IIT.

O valor méximo do rendimento per capita (LogMAXGDP) tem o sinal nega-
tivo esperado (HELPMAN, 1985, HUMMELS e LEVINSOHN, 1995, MELO e
GRETHER, 1997). Esta idéia ¢ partilhada por Egger et al. (2007).

7.2 O modelo de comércio intra-setorial horizontal

Como se observa na Tabela 4, as determinantes do HIIT em painel dindmico
(GMM-System) ndo apresentam problemas de autocorrelagdo de segunda or-
dem (m2).

O teste de Sargan mostra que nio temos problemas de validag@o nos instru-
mentos usados.

No modelo de HIIT, os instrumentos usados foram LOGIHIIT (3,6),
LogMINGDP (3,6) e LogMAXGDP (3,6) para as equagdes das primeiras diferen-
cas. Nas equacdes em niveis, os instrumentos usados foram as primeiras dife-
rengas de todas as variaveis com duas defasagens (t — 2).

O modelo de HIIT (Tabela 4) apresenta nove variaveis significativas: o
valor defasado do comércio intra-setorial horizontal (HIIT, a 1% de significancia),
a diferenga do valor absoluto do rendimento per capita (LogDGDP, a 1% de
significancia), o valor defasado da diferenca do valor absoluto do rendimento
per capita (LogDGDP, a 1% de significancia), o uso de energia (LogEC, a 1%
de significancia), o valor defasado da intensidade do trabalho qualificado no
nivel de ensino secundario (ILES), o valor minimo do rendimento per capita
(LogMINGDP, a 1% de significancia), o valor maximo do rendimento per capita
(LogMAXGDP, a 1% de significancia), a distancia geografica (LogDIST, a 1%
de significancia), e o valor defasado da distancia (LogDIST, a 1% de
significancia).

O valor defasado do comércio intra-setorial horizontal (HIIT) apresenta coe-
ficiente com o sinal positivo esperado.

A variavel utilizada para medir a similitude entre os parceiros (LogDGDP) tem
o sinal negativo esperado, conforme o previsto pelo modelo tedrico de Linder:
quanto maior a semelhanga em termos de procura, maior o HIIT nas trocas
comerciais. Os nossos resultados confirmam os obtidos por Fontagné e
Freudenberg (2002) e Zhang et al. (2005).

A variavel neo-fatorial (LogEC) apresenta o sinal negativo esperado
(HELPMAN ¢ KRUGMAN, 1985, HELPMAN, 1987, HUMMELS e LEVINSOHN,
1995), confirmando a idéia de que o comércio intra-setorial horizontal ocorre com
mais frequéncia entre economias com dotagdo de fatores semelhantes.

O valor méaximo do rendimento per capita (LogMAXGDP) confirma o impac-
to negativo esperado (HELPMAN, 1985, HUMMELS e LEVINSOHN, 1995).

A distancia geografica (LogDIST) apresenta uma relagdo positiva, confir-
mando as hipdteses sugeridas por Zhang et al. (2005); no entanto, a variavel
(LogDIST) demonstra apresentar um impacto negativo, confirmando a hipotese
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Tabela 4.— Modelo de HIIT com transformacdo logistica.

Variaveis Explicativas GMM-System Sinais esperados
HIIT., 0,562 (3,64)*** G
LogDGDP 1,714 (4,41)*** )
LogDGDP, 8,271 (6,24)***

LogEC 1,138 (2,92)*** )
LogEC,, 0,358(1,29)
LogILES 0,065 (0,096) )
LogILES,, 0,983 (1,74)*
LogPOP 0,920(0,483) )
LogPOP, 0,965 (0,476)
LogMINGDP 65,074 (3,47)*** )
LogMINGDP, 6,632(0,363)
LogMAXGDP 54,065 (3,02)%** )
LogMAXGDP,, 19,647 (1,17)
LogFDI 0,275(0,792) )
LogFDI, 0,156 (0,549)
LogDIST 2,436 (6,11)*** HO:(-)
HI:(+)

LogDIST, 4,007 (6,61)***
C 371,800 (7,40)***
ml 1,809 [0,071]
m2 0,94210,346]
Ws 609,2 [0.000]

df=17
Sargan 9,462¢ 015 [1,000]

df="70
N 74

normalmente avancada do comércio ser inversamente proporcional a distancia
geografica entre os paises.

7.3. O modelo de comércio intra-setorial vertical

O modelo de VIIT apresenta sete variaveis significativas: o valor defasado
do comércio intra-setorial vertical (VIIT), a diferenca do rendimento per capita
(LogDGDP), o valor defasado do consumo de energia elétrica (LogEP), o
desequilibrio comercial (LogDC), o valor defasado do desequilibrio comercial
(LogDC), a proxy de desenvolvimento (LogDE) e o valor defasado do desenvol-
vimento (LogDE).
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A Tabela 5 mostra que as determinantes do VIIT em painel dinamico (GMM-
System) ndo apresentam problemas de autocorrelagdo de primeira e segunda
ordem (m1, m2).

O teste de Sargan indica que ndo temos problemas de validagdo com os
instrumentos usados. Para o modelo de VIIT, os instrumentos usados foram
LOGIVIIT (3,6), LogEP (3,6), LogILET (3,6), e LogPOP (3,6) para as equagdes das
primeiras diferengas. Nas equacdes em niveis, os instrumentos usados foram as
primeiras diferencas e todas as variaveis com duas defasagens (t — 2).

O valor defasado do comércio intra-setorial vertical tem o sinal positivo
esperado.

A diferen¢a do rendimento per capita (LogDGDP) apresenta impacto positi-
vo sobre o VIIT, confirmando os estudos de Helpman (1987), e Hummels e
Levinsohn, (1995), evidenciando que o comércio intra-setorial vertical esta for-
temente correlacionado com as diferencas em termos de reparti¢ao do rendimen-
to. Note-se que tal impacto ndo se verificava nos modelos estaticos.

Tabela 5.— Modelo de VIIT com transformacdo logistica.

Variaveis Explicativas GMM-System Sinais esperados
VIIT., 0,320 (2,06)** )
LogDGDP 0,853 (1,87)* ()
LogDGDP, 0,869 ( 1,22)

LogEP 4,538(1,53) )
LogEP.., 4,921 (1,73)*
LogILET 0,232(1,50) )
LogILET 0,232 ( 1,50) )
LogILET., 0,214 (0,75)
LogPOP 0,160(0,19) )
LogPOP., 0,115(0,12)
LogDC 1,301 (2,47)** )
LogDC,, 1,922 (2,68)***
LogDE 16,886 (3,26)*** ©)
LogDE, 12,155 (2,79)***
LogDIST 32,420(1,10) )
LogDIST 30,792 (1,04)
C 2,887 (1,54)
Ml 0,762410,446]
M2 -0,38071(0,703]
Wis 570,0 [0,000]

df=15
Sargan 4,007¢ 015 [1,000]

df=85
N &0
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Avariavel utilizada para medir as diferencas fatoriais, a saber, a variavel que
mede o consumo de energia elétrica (LogEP) apresenta coeficiente positivo, o
que era esperado em termos tedricos, demonstrando que o comércio intra-setorial
vertical ocorre com mais frequéncia entre economias com diferentes dotacdes
de fatores.

Para o desequilibrio comercial (LogDC), estimou-se coeficiente negativo, que
era o esperado. O estudo de Lee e Lloyd (2002) também encontra o mesmo sinal.

A variavel desenvolvimento tem sinal negativo, como era esperado: quanto
mais alto o nivel de desenvolvimento de um pais, maior ¢, em média, o VIIT.

8. Conclusoes

Em geral, os modelos econométricos que especificamos confirmam algumas
das hipoteses teoricas. Um dos objetivos deste estudo era confrontar os nos-
sos resultados aos de outros estudos realizados na area do comércio intra-
setorial em nivel internacional. Ou seja, era ver qual a evidéncia empirica a partir
de Portugal sobre as varias hipoteses tedricas.

A variavel utilizada para refletir as semelhangas/diferengas entre os parcei-
ros comerciais (a diferenca do rendimento per capita) exerce impacto negativo
sobre o comércio intra-setorial total (IIT) e horizontal (HIIT), confirmando as
previsoes teoricas de Linder (1961), Helpman (1987), Hummels e Levinsohn,
1995, e de Melo e Grether (1997). Os nossos resultados, usando o modelo dina-
mico, confirmam a hipdtese tradicional: o comércio intra-setorial ocorre com
mais frequéncia entre paises com niveis semelhantes de rendimento per capita.
Estudos recentes, como o de Ferto e Soos (2008), confirmam mais uma vez que o
IIT predomina entre paises com semelhante reparti¢do do rendimento per capita,
ou seja, niveis similares de desenvolvimento econdmico.

Em termos empiricos Zhang et al. (2005) aplicam a mesma variavel ao caso
chinés e também confirmam este impacto; o mesmo se pode referir para o estudo
de Greenaway et al. (1995) no caso do Reino Unido. Ja Fontagné e Freudenberg
(2002), num estudo aplicado para a UE12, encontraram sinal contrario ao espera-
do para a equag@o do IIT; no entanto, confirmam o esperado no caso do HIIT.

No que respeita ao comércio intra-setorial vertical, e utilizando a analise
dinamica, conclui-se que a diferenga de rendimento per capita tem influéncia
positiva sobre este tipo de comércio, o que confirma a hipotese teérica (FALVEY
e KIERZKOWSKI, 1987). Fontagné e Freudenberg (2002) e Crespo e Fontoura
(2004), este ultimo aplicado ao caso portugués, encontram sinal positivo. Estes
resultados sdo confirmados por Blanes e Martin (2000) para a Espanha e Veeramani
(2002) para a india. Os resultados do nosso estudo, assim como os referidos
anteriormente, validam a hipotese: quanto maior a diferenga de rendimento per
capita, maior tende a ser o VIIT.

Para a variavel utilizada como proxy das dotacdes relativas de fatores (consu-
mo de energia elétrica per capita) os resultados, em painel dindmico, confirmam o
sinal negativo teoricamente esperado para o coeficiente desta variavel nos mode-
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los de IIT e HIIT. Assim, confirma-se a hipotese: quanto menor a diferenga em
termos de dotagdo relativa de fatores entre os paises, maiores sao IIT e HIIT.

O estudo de Zhang et al. (2005), utilizando as mesmas variaveis, chega a
idénticos resultados. O estudo de Hummels e Levinsohn (1995) sugere a utiliza-
cdo das dotacdes relativas de fatores (estoque de capital/trabalho, i.e. K/L), e
ndo a variavel proxy, para analisar o impacto das dotagdes de fatores no IIT.
Blanes (2005) usou esta varidvel para um estudo na Espanha e chegou ao mes-
mo resultado.

O aumento do desequilibrio comercial e do diferencial de desenvolvimento
tem um efeito negativo sobre o VIIT, como era esperado (LOERTSCHER e
WOLTER, 1980, BALASSA e BAUWENS,1987). O estudo de Lee e Lloyd (2002),
aplicado ao comércio intra-setorial nos servigcos confirma o sinal negativo.

A variavel “valor maximo do rendimento per capita ” é estatisticamente sig-
nificativa e o seu aumento exerce impacto negativo no comércio intra-setorial,
confirmando as hipdteses avancadas por Helpman (1987) e Hummels e Levinsohn
(1995). Ou seja, quando aumenta a diferenca de rendimento per capita entre os
paises, diminui o comércio intra-setorial agregado e por tipos. Egger et al. (2007)
também confirmaram esta hipotese. O estudo de Cieslik (2005, p. 918), aplicado
aos paises da OCDE, encontra um sinal positivo, mas sem significancia estatis-
tica. O valor minimo do rendimento per capita ¢ outra varidvel explicativa. As
previsdes teoricas atribuem-lhe sinal positivo (HELPMAN, 1987,e HUMMELS
e LEVINSOHN, 1995). Blanes (2005) também encontra sinal positivo. O estudo
classico de Hummels e Levinsohn (1995, p. 815) encontra sinal positivo. O nos-
so estudo encontrou um sinal contrario ao esperado.

Para a distancia geografica, a teoria atribui-lhe sinal negativo, o que revela
que, quanto menor a distancia geografica entre os parceiros, maior o nivel de
comércio intra- setorial. O nosso estudo apresenta um sinal contrario ao espera-
do para a regressdao do HIIT. O recente estudo de Zhang et al. (2005, p. 518)
demonstra que, quando o VIIT predomina, o sinal esperado ¢ positivo. Esta
justifica¢@o pode de alguma forma fundamentar o nosso resultado. No entanto,
o paradigma dominante ¢ o sinal negativo, como demonstram os estudos de
Lafayetal. (1999, p. 314-315) e Cieslik (2005, p. 918). A equagdo gravitacional de
Badinger e Breuss (2008) confirma também o sinal negativo.

Em termos de politica econdmica, o Livro Branco da Comissao Européia
(1985) defendia que a introdugao do Mercado Interno Europeu iria permitir maior
liberalizag@o entre os paises membros do bloco regional, ocorrendo comércio
intra-setorial horizontal, emergindo dai ganhos em termos de variedade com
pequenos custos de ajustamento. Os estudos empiricos demonstraram que o
cendrio ndo correspondia de todo a verdade. Em outras palavras, a alterag@o da
especializagdo foi mais do tipo VIIT.

A literatura sugere que o comércio intra-setorial horizontal e vertical tém
diferentes determinantes. Em termos de custos de ajustamento, defende-se que
eles serdo menores se o ajustamento for do tipo intra-setorial horizontal. No
entanto, neste estudo ndo testamos essa hipotese.
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O estudo torna evidente que a industria transformadora portuguesa tem
seguido a via do ajustamento intra-setorial do tipo vertical. Embora a predomi-
nancia do VIIT seja tipica dos paises mais desenvolvidos, a questdo essencial
prende-se a qualidade na diferenciagao vertical dos produtos. Os produtos po-
dem ser de alta qualidade (VIIT superior) ou de baixa qualidade (VIIT inferior).
Em Portugal predomina o VIIT inferior, apesar de existirem diferencas quando
analisamos pais a pais e ndo em termos globais (UE15). A inversao desta tendén-
cia podera ser resolvida se as empresas forem capazes de diversificar, tornando-
se mais competitivas no comércio internacional, procurando satisfazer as prefe-
réncias dos consumidores. Para isso, a inovagao tecnologica, o capital humano
nas suas diferentes qualificacdes, bem como uma politica comercial centrada na
promocao destes vetores serdo certamente muito importantes. O design e a
marca terdo de ser enfatizados como possiveis alavancas na geragao de valor
acrescentado com incidéncia para os setores tradicionais da economia portu-
guesa, como a industria téxtil e de vestuario. O estudo demonstra que os setores
automotivo e seus componentes, ¢ de maquinas e aparelhos elétricos sao dois
importantes setores da nossa estrutura produtiva e do nosso padrdo de comér-
cio recente. O cluster de produtos competitivos de Portugal terd necessariamen-
te que incluir os produtos provenientes destes dois setores.

Quanto a politica econdmica, nomeadamente a politica comercial e indus-
trial, o Governo portugués podera sempre estabelecer acordos ou contratos —
programas ou mesmo subsidios a produ¢do e a investigagao que tenham como
objetivo reforcar a via da especializacdo intra-setorial com diferencia¢do dos
produtos por qualidade, marca e design, de forma a que Portugal tenha vanta-
gens competitivas em produtos novos, intensivos em capital humano e em ino-
vacao tecnoldgica. Os subsidios a exportacdo ndo sdo os mais indicados se
considerarmos que os efeitos no bem-estar serdo sempre mais prejudiciais que
os subsidios a producdo e a investigacdo e ao desenvolvimento. No apoio a
criag@o e /ou reforco dos chamados grupos econdmicos nacionais, essa ques-
tdo ¢ controversa em termos de politica comercial estratégica. H4 um amplo
consenso entre os estudiosos da matéria, mostrando que os beneficios sdo
pequenos e dependem dos parceiros comerciais retaliarem ou ndo com medidas
semelhantes.

Pensamos que a politica de formacao profissional e a aposta na educacao em
todos os niveis serd a politica que produzird melhores resultados no longo
prazo. No curto prazo, o Governo portugués pode apoiar a politica de investiga-
¢do e desenvolvimento das empresas que concorrem nos mercados mais exigen-
tes e onde o comércio de produtos diferenciados pela alta qualidade predomina.
Nao pode ¢ substituir-se ao esforco das empresas nesta matéria. No fundo, a
alteragdo do padrao de especializacdo e de comércio assenta na criacdo de no-
vos fatores produtivos (capital humano e conhecimento) — o que demora alguns
anos a desenvolver e depende do sistema de educacdo — e da capacidade das
proprias empresas para desenvolverem novos produtos e tecnologias, ou faze-
rem pequenas inovagdes em produtos ja existentes.
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